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En la Cámara de Comercio Peruano Chilena, estamos comprometidos en brin-
darles las mejores plataformas comerciales y actividades de networking para im-
pulsar sus negocios y fortalecer sus relaciones comerciales.

El mes de Agosto comenzó con el webcast “La Digitalización en la Cadena de Su-
ministro”organizado por Check WMS, el cual subrayó la importancia de adoptar 
tecnologías avanzadas para mantener una ventaja competitiva en un mercado 
en constante cambio. 

Además, organizamos en colaboración con Candela Jara Abogados el evento 
“Networking Sector Construcción: Integrando Soluciones Sostenibles”. Este en-
cuentro reunió a una destacada delegación de empresas chilenas bajo la Misión 
Construcción Circular, liderada por ANICHILE y con el apoyo de CORFOCHILE, 
junto a Procitex, GreenBick, Acción Circular, Civita y Recylink, y un grupo selecto 
de empresas peruanas del sector construcción.

También se llevó a cabo el Taller de Pitch: "¿Está lista tu empresa para convencer 
clientes en cada reunión? por Hector Sepulveda , Creador del power pitch me-
thod, el cual subrayó la importancia de proporcionar técnicas avanzadas y estra-
tegias prácticas para estructurar narrativas comerciales.

Cerramos el mes con éxito celebrando el vigésimo aniversario de la Cámara de 
Comercio Peruano-Chilena en un elegante cóctel. El evento reunió a destacadas 
personalidades empresariales, socios y miembros de la comunidad empresarial.

¡Gracias por ser parte de nuestra comunidad empresarial!Continuaremos traba-
jando para ofrecerle más oportunidades y eventos de alto impacto en el futuro.

EDITORIAL

Consejo Directivo
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10 AÑOS DE ZEROQ: CLAVES PARA QUE TU STARTUP 
PERDURE EN EL TIEMPO

El Perú ha recibido más de US $110.000 mi-
llones de inversión extranjera directa por 
medio de 1.152 proyectos ejecutados por 
826 empresas, según el estudio de Startup
Latam.

Para nadie es un secreto que construir una 
startup es un reto que conlleva muchos sa-
crificios, recursos monetarios y miles de co-
sas para tener éxito en esta disciplina. El pa-
norama en el Perú se pinta positivo, ya que 
según el PECAP, se destaca un importante 
crecimiento en la inversión en estas empre-
sas emergentes peruanas, puesto que en 
los últimos tres años, se han invertido más 

Según Infobae, el 10% de las startups so-
brevive los dos primeros años, la impor-
tancia de las metodologías utilizadas en 
las fases tempranas y reducir el peso de 
la inversión inicial son algunos de los pro-
blemas que atraviesan los fundadores en 
los primeros años.

Ante esta situación Erdmann nos deta-
lla algunos consejos que fueron cruciales 
para el cumplimiento de los 10 años de 
vida de ZeroQ.

Soñar en grande: Ser grandes fue un im-
perativo para ZeroQ desde el momento 
uno. Desde que los fundadores decidie-
ron emprender, soñaron con el primer 
millón de dólares levantado y por lo mis-
mo sus esfuerzos estuvieron puestos en 
generar un modelo de negocio escalable, 
con impacto y de alto estándar.

Conozca su mercado y a sus clientes: Du-
rante los primeros años el foco estuvo en 
el consumidor final; sin embargo, rápida-
mente percibieron que este no era el ca-
mino adecuado, visualizando que la clave 
radica en centrarse en el cliente sí. Para 

ello, han hecho un trabajo importante para 
identificar las necesidades y preferencias de 
los clientes potenciales, así como analizar la 
competencia, y encontrar ese valor agregado 
que los diferenciará.

Ser un agente de cambio: Ser una startup 
pulcra en funcionamiento es un desde para 
la compañía que busca ser un referente y un 
modelo de rol para otros emprendedores, 
ser realmente esa empresa que está subien-
do el estándar de la industria por el trabajo 
realizado, por la experiencia en el uso de tec-
nología y la visión de futuro.

Fomente relaciones y red de contactos. Ser 
parte del ecosistema emprendedor, empa-
parse del conocimiento de otros, y compartir 
experiencias es parte relevante de las etapas 
iniciales pero de todo el crecimiento de una 
startup, nunca deja de ser importante buscar 
ayuda en aquel que va un paso más adelante.

Es así como ZeroQ se ha posicionado y ha fa-
cilitado millones de interacciones, mejoran-
do significativamente la eficiencia y la satis-
facción del cliente a través de su tecnología
avanzada y enfoque centrado en el usuario.

de US $300 millones.

“La mayoría de estas startups se queda 
en el camino, incluso con buenas pers-
pectivas y un acceso a la financiación im-
portante, pero algunas otras consiguen 
destacar, definir un producto novedoso 
y competitivo y alcanzar el éxito. La clave 
para no solo sobrevivir sino también pros-
perar radica en la combinación de inno-
vación, adaptación y una sólida estrategia 
de negocio” comentó Ernesto Erdmann, 
CEO de ZeroQ, software de gestión de la 
atención al cliente.
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CONFIPETROL IMPULSA LA EFICIENCIA EN EL 
MONITOREO BASADO EN CONDICIÓN CON SU 

AVANZADO DASHBOARD

Confipetrol, líder  en  soluciones integrales 
de operación y mantenimiento, se enorgu-
llece  en  anunciar  el  lanzamiento de  su  re-
volucionario tablero de gestión diseñado 
para optimizar  la  administración de da-
tos  en  el  Monitoreo  Basado  en  Condición 
(CBM). Esta herramienta innovadora es el re-
sultado de un exhaustivo análisis de las ne-
cesidades de nuestros clientes, quienes en-
frentan  el  reto de gestionar información 
dispersa de diversas técnicas de monitoreo.

El Desafío: Una Gestión de Datos Fragmen-

Eficaz

Con  el  objetivo de centralizar y simplifi-
car  el  acceso a  la  información,  Confipe-
trol  ha desarrollado un  dashboard  es-
pecífico  en  Microsoft Power BI®. Esta 
plataforma permite  la visualización clara 
y concisa de las condiciones actuales, his-
tóricas y tendencias de los activos de las 
plantas, facilitando la toma de decisiones 
informadas.

El dashboard incluye:

- Visualización de Tendencias y Regis-
tros: Mapa de Calor por sección o planta 
que muestra el estado y condición de los 
equipos.

- Acceso Ilimitado:  Usuarios pueden ac-
ceder a  la  información desde cualquier 

dispositivo, en cualquier lugar.

- KPI’s Personalizados:  Definición de in-
dicadores clave para un análisis a medida 
y en tiempo real.

El Impacto en la Toma de Decisiones

Este innovador sistema no solo mejora la efi-
ciencia operativa, sino que también promue-
ve la mejora continua a través de la gestión 
de datos e indicadores. 

Con  el  dashboard  de  Confipetrol, nuestros 
clientes pueden identificar rápidamente 
activos que requieren atención, agilizando 
así la comunicación con las áreas de mante-
nimiento.

Conoce más de Confipetrol en www.confipe-
trol.com

tada

En  el  dinámico mundo de  la  indus-
tria, la capacidad de tomar decisiones rá-
pidas y precisas es crucial. Sin embargo, 
muchas empresas luchan  con  la  disper-
sión de datos provenientes de diferentes 
fuentes y softwares, lo que dificulta la pla-
nificación y  la  generación de informes 
efectivos. Confipetrol ha identificado esta 
problemática y ha decidido actuar.

La Solución: Un Dashboard Interactivo y 

http://www.confipetrol.com
http://www.confipetrol.com
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https://tpcgroup-int.com/noticias/estrategias-clave-para-la-valuacion-de-activos-intangibles-empresariales/
https://tpcgroup-int.com/noticias/la-importancia-del-benchmarking-en-precios-de-transferencia/
https://tpcgroup-int.com/noticias/italia-vs-dolce-gabbana-precedente-en-precios-de-transferencia/
https://tpcgroup-int.com/blog/beneficios-de-los-estudios-de-precios-de-transferencia-en-chile-2024/
https://tpcgroup-int.com/blog/directrices-para-servicios-digitales-y-asistencia-tecnica-decision-578/
https://tpcgroup-int.com/blog/lista-de-jurisdicciones-con-intercambio-efectivo-de-informacion-fiscal-en-colombia/
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POR QUE LAS INNOVACIONES AGRICOLAS

 SOSTENIBLES SON TAN IMPORTANTES

Dependemos de la agricultura para obte-
ner alimentos, combustible y materias pri-
mas. Esta actividad es crítica para la eco-
nomía mundial. En 2030 los agricultores 
tendrán que alimentar un 57% más perso-
nas que hoy. Tanto alimento como nunca 
antes. En LIMSA PERU estamos trabajan-
do en ello desde hace 10 años.

Comprometidos con la investigación y la 
sostenibilidad en equilibrio, ayudando con 
la producción eficiente de biocontrolado-
res líquidos (Vivoactivo®) a la agroindus-

tria para producir más y con mejor ren-
dimiento en la protección de cultivos y la 
seguridad alimentaria de los productos 
que se exportan y salen del Perú.

En la Dirección de Comunicaciones de 
nuestra compañía. hacemos un trabajo de 
difusión importante de los productos bio-
lógicos (biocontroller+) para toda la agroin-
dustria del Perú. Una solución biointeligen-
te que inicia aquí para todo el mundo.

Roberto ROGGE Director de Comunicaciones y Marca de LIMSA PERU

https://www.internationaltaxreview.com/article/2dj8vp5v17t4bonf9twqp/awards/itr-americas-tax-awards-2024-shortlist-announced
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China en la ciudad de Shanghái, fortale-
ciendo su red internacional y su capaci-
dad de ofrecer soluciones integrales y 
especializadas a sus clientes en Latinoa-
mérica y Asia.

Con la creación de Latam Desk China, TGS 
Sarrio & Asociados refuerza su visión glo-
bal y compromiso con brindar asesoría 
estratégica y local a empresas chinas que 
buscan expandirse en Latinoamérica, así 
como a empresas peruanas y latinoame-
ricanas en sus inversiones en China. Este 
nuevo punto de conexión facilita la inte-
racción directa con clientes, operadores 
y proveedores chinos, dinamizando los 
negocios de sus clientes en un mercado 
clave.

Según el estudio de Insight Hunting SEO 
elaborado por la Unidad de Inteligen-
cia de Datos de Impulso para TGS Sarrio 
& Asociados, donde se rastreó a 354 mil 
personas, reflejando un crecimiento de 
400%, desde 2019 hasta la fecha, en rela-
ción con búsquedas online sobre nego-
cios con empresas de China. Dentro de 
los servicios más solicitados se encuen-
tra, consultoría y asesoramiento (89%), 
servicios de logística y transporte (62%) y 
registros legales y regulatorios (44%).

Además, se registró que las personas in-
teresadas en realizar negocios con China 
buscan asesoría y auditorías para ase-
gurar la transparencia y fiabilidad de las 
operaciones comerciales en China (21%), 
como también qué asesorías contratar 
para iniciar negocios con empresas chi-
nas (20%), porque quieren obtener cono-
cimiento del mercado (52%), cumplimien-
to legal y normativo (50%) y transparencia 
financiera (44%).

Asimismo, se identificó un creciente inte-
rés en las personas, que buscan empresas 
de origen chino, en relación con empre-
sas peruanas, donde se encontró que los 
servicios más buscados son: Consultoría y 
asesoría legal (79%), consultoría financie-

ra y tributaria (40%) e investigación de mer-
cado y estrategias de entrada (40%).
“Nuestro objetivo es apoyar a nuestros clien-
tes en su crecimiento y eficiencia, integran-
do conocimientos globales con un enfoque 
local. El Latam Desk China ya está operativo 
desde el primero de julio, ofreciendo un so-
porte estratégico y local desde Shanghái,” se-
ñaló Luis Costa, Head of Latam Desk China.

La Firma ha experimentado un notable creci-
miento en los últimos años, con tasas de ex-
pansión del 30% gracias a su asociación con 
TGS C&C Canessa en Chile. José Luis, Part-
ner de TGS Sarrio y Asociados: “Con el Latam 
Desk China en Shanghái, nuestros clientes 
peruanos y latinoamericanos se beneficiarán 
de un representante peruano con amplio co-
nocimiento de la cultura y regulaciones chi-
nas”. Este crecimiento refleja la capacidad de 
TGS para ofrecer un tratamiento de negocio 
local con metodologías y procesos de primer 
nivel, adaptándose a las necesidades especí-
ficas de sus clientes en la región.

Además, forma parte del TGS Network, una 
red global de más de 69 miembros en 60 
países, que cuenta con más de 4,400 profe-
sionales. Esta red está calificada entre las 25 
principales redes internacionales por el Inter-
national Accounting Bulletin (IAB) y ha sido 
reconocida como "Rising Star" por su rápido 
crecimiento.

Sobre TGS Sarrio & Asociados 

TGS Sarrio & Asociados es una firma auditora 
global con un enfoque local y especializado 
en el mercado regional, comprometida con 
ayudar a sus clientes a preservar su valor en 
el tiempo y a ser más eficientes en su ges-
tión. Con más de 45 años de experiencia en el 
Perú, ha consolidado su posición en el mer-
cado a través de un portafolio de servicios di-
versificado y un equipo de profesionales alta-
mente capacitados. Como parte del Network 
TGS, TGS Sarrio & Asociados ofrece una visión
global, respaldada por el acceso a recursos 
y conocimientos de primer nivel en todo el 
mundo.

OTA DE PRENSAN

TGS SARRIO & ASOCIADOS REFUERZA SU PRESENCIA 
GLOBAL CON LA APERTURA DEL LATAM DESK CHINA 

EN SHANGHÁI

*Estudio de analítica de datos registra cre-
cimiento sostenido sobre el interés de per-
sonas en buscar asesorías y auditorías para 
realizar negocios con empresas de China.

La inversión extranjera directa entre China y 
Latinoamérica está en pleno auge, impulsa-
da por proyectos de infraestructura como el 

Puerto de Chancay en Perú, las empresas 
buscan cada vez más asesoría especiali-
zada para navegar los complejos entor-
nos regulatorios y culturales. En respues-
ta a esta demanda creciente, TGS Sarrio 
& Asociados, firma auditora multiservicio 
con más de 45 años de experiencia en el 
Perú, anuncia la apertura del Latam Desk 
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UNA SILENCIOSA REVOLUCIÓN BIOLÓGICA: 

Los microorganismos que están llevando a la 
agricultura peruana y chilena a ser la más eficiente de 

latinoamérica

En un contexto donde la eficiencia y la 
sostenibilidad son esenciales para el fu-
turo de la agricultura, Perú y Chile están 
emergiendo como líderes en la adopción 
de tecnologías innovadoras que promue-
ven una agricultura más ecológica y efi-
ciente. Un factor clave en este avance es 
el uso de microorganismos benéficos, una 
tecnología que está revolucionando el 
modo en que se cultivan los alimentos en 
ambos países.

Crecimiento Exponencial del Uso de Mi-
croorganismos

A nivel global, el mercado de inoculantes 
microbianos, que incluye productos que 
utilizan microorganismos benéficos para 
mejorar la salud del suelo y la productivi-
dad de las plantas, está experimentando 
un crecimiento notable. En 2019, este mer-
cado estaba valorado en 4.27 mil millones 
de dólares y se proyecta que alcance los 

Pablo DE LA CRUZ es Ingeniero Agrónomo y Gerente Comercial de LIMSA Perú

11.81 mil millones para 2027, con una tasa 
de crecimiento anual del 14.27%. Este au-
mento refleja un cambio significativo ha-
cia prácticas agrícolas más sostenibles y 
una demanda creciente de alternativas a 
los productos químicos tradicionales.

En Perú y Chile, los agricultores están li-
derando esta tendencia al incorporar mi-
croorganismos en sus prácticas diarias, 
mejorando no solo la productividad, sino 
también la resiliencia de sus cultivos ante 
el cambio climático. Las bacterias del gé-
nero Bacillus y otros microorganismos 
benéficos están siendo utilizados para 
promover el crecimiento de las plantas, 
mejorar la estructura del suelo y contro-
lar fitopatógenos, todo sin dañar el medio 
ambiente.

Eficiencia y Sostenibilidad son las claves 
del Éxito

En los últimos años, la agricultura de am-
bos paises ha avanzado hacia prácticas 
más sostenibles. La utilización de microor-
ganismos benéficos no solo contribuye a 
la salud del suelo, sino que también redu-
ce la necesidad de pesticidas y fertilizan-
tes químicos, disminuyendo así el impacto 
ambiental y los costos para los agriculto-
res. Esta transición hacia una "revolución 
biológica" está posicionando a ambos paí-
ses como referentes de una agricultura 
moderna y eficiente en Latinoamérica.

Impacto Económico y Ambiental

Los beneficios económicos de esta tecno-
logía son claros. La reducción en el uso de 
insumos químicos se traduce en meno-
res costos operativos para los agricultores. 
Además, la mejora en la salud del suelo y 
la eficiencia del uso de recursos como el 
agua y los nutrientes aumenta el rendi-
miento de los cultivos, proporcionando 
mayores ingresos a los productores.

Por otro lado, el impacto ambiental es 
igualmente significativo. Al reducir la ne-
cesidad de productos químicos sintéticos, 
los agricultores están minimizando la con-
taminación del suelo y del agua, contri-
buyendo a la preservación del ecosistema 
local y promoviendo una agricultura más 
ecológica y sostenible.

Un Futuro Prometedor para la Agricultura

A medida que Perú y Chile continúan 
adoptando y expandiendo el uso de mi-
croorganismos benéficos en la agricultura, 
se están posicionando a la vanguardia de 
la innovación agrícola en la región. Esta si-
lenciosa revolución biológica está demos-
trando ser una herramienta poderosa para 
enfrentar los desafíos del cambio climáti-
co y la seguridad alimentaria, asegurando 
un futuro más sostenible para las genera-
ciones venideras.
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Como parte de su estrategia para fortalecer 
su presencia en Perú y posicionarse como 
líder en infraestructura de telecomunica-
ciones, el grupo Gtd ha anunciado una in-
versión de 100 millones de dólares para ex-
pandir su red de fibra óptica y construir un 
nuevo centro de datos en el distrito de Lurín, 
Lima.

Para mantener su impulso, la firma ha deta-
llado que destinará 20 millones de dólares 
anuales durante un plan quinquenal para 
continuar desplegando fibra óptica y me-

jorar la conectividad en el país. Estas in-
versiones forman parte de un proyecto a 
nivel latinoamericano que alcanza entre 
500 y 600 millones de dólares, eviden-
ciando el compromiso creciente de la 
empresa con la región.

Data center en Lurín

El nuevo centro de datos de Gtd en Lu-
rín duplicará la capacidad instalada de 
la empresa y contará con más de 6.000 
metros cuadrados de infraestructura, así 
como 2.000 metros cuadrados de sala 
blanca (protección contra incendios). 
Con una inversión cercana a los 50 mi-
llones de dólares, esta instalación cum-
plirá con los estándares de certificación 
Tier III del Uptime Institute -estándar de 
confiabilidad y
desempeño- tanto en diseño, construc-
ción y operación. Es importante mencio-
nar que Gtd se posiciona como el úni-
co operador de telecomunicaciones en 
Perú con esta calificación.

La construcción del nuevo centro de da-
tos se iniciará en los primeros días de 
septiembre del 2023 y se espera que 
comience a operar en marzo o abril de 
2024, sumándose a los 10 que la compa-
ñía tiene en Perú, Chile y Colombia. Este 
centro de datos permitirá a los clientes 
de Gtd disfrutar de servicios de nube y 
centro de datos a mayor escala, respal-
dados por certificaciones de calidad re-
conocidas y soluciones de hiperescala. 
Grandes empresas como Amazon, Face-
book/Meta, Apple, Google, IBM y Micro-
soft serán algunos de los beneficiarios 
de estas mejoras en la infraestructura 

de Gtd.

“Nuestros clientes nos están solicitando 
más espacio, más servicios y parte de la 
filosofía de la compañía es acompañarlos 
en todas sus necesidades de tecnología 
de la información y telecomunicaciones. 
El éxito que hemos tenido con el primer 
data center de Surco y la coyuntura del 
mercado, es lo que nos hace acelerar es-
tas inversiones”, comentó Sergio Mavila, 
gerente general de Gtd Perú.

Gtd y Starlink

Además de sus inversiones en infraestruc-
tura, Gtd ha anunciado una colaboración 
estratégica con Starlink, convirtiéndose 
en distribuidor autorizado de Starlink en 
Perú, Chile y Colombia. Esta alianza per-
mitirá  a Gtd ofrecer conectividad de alta 
velocidad y baja latencia, respaldada por 
su robusta red de fibra óptica terrestre y 
submarina. La colaboración con Starlink 
también tiene como objetivo proporcio-
nar una ruta de respaldo para empresas 

con alta demanda y llevar conectividad a 
sectores remotos o rurales que carecen de 
acceso fácil a la conectividad, fomentando 
la descentralización de oportunidades de 
desarrollo.

Con estas inversiones y alianzas estratégi-
cas, Gtd Perú se posiciona como un actor 
clave en el desarrollo de la infraestructu-
ra de telecomunicaciones en la región. Su 
compromiso con el crecimiento de sus 
clientes y su apuesta por la transformación
digital se reflejan en sus inversiones en fi-
bra óptica y centros de datos de última ge-
neración.

Sobre Gtd (Gente Totalmente Dispuesta):

Empresa multinacional que cuenta con 
más de 43 años, siendo el aliado tecnoló-
gico de grandes empresas en Colombia, 
Chile, Ecuador, Perú, España e Italia, brin-
dando servicios de conectividad, ciberse-
guridad, data center - cloud - TI y transfor-
mación digital. 
Más información en: www.gtdperu.com

El directorio de la multinacional de tecnología y telecomunicaciones 
dio a conocer esta apuesta comoparte de un proyecto regional con 
inversiones en 500 y 600 millones de dólares.

Gtd invertirá en Perú de 100 millones de dólares para 
expandir su red de fibra óptica y construir un segundo 

centro de datos

http://www.gtdperu.com
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OTA DE PRENSAN

Chambers & Partners, prestigioso ranking 
que destaca las principales firmas y estu-
dios de abogados a nivel mundial, ha re-
conocido a PwC en la Banda 3 de la cate-
goría “Tax” y en la Banda 5 de la categoría 
“Labour & Employment".

En la conmemoración de sus 100 años y 
gracias a su compromiso, así como a su 
constante innovación, la Firma ha obteni-
do este logro, orientada a entregar resul-
tados sostenibles y construyendo la con-
fianza con sus clientes.

Por otro lado, los especialistas de PwC Perú 
también fueron reconocidos en categorías 
individuales. Arturo Tuesta, socio líder de 
Servicios Tributarios y Legales, y Lourdes 
Chau, socia líder del área de Tax Litigation, 
se posicionaron en la Banda 2 y 4 para “Tax”. 
Asimismo, Percy Alache, socio líder de Ser-
vicios Laborales, destacó en la Banda 4 de 
“Labour & Employment”.

Cabe resaltar que, cada año, el ranking ela-
borado por Chambers & Partners evalúa 
aprofesionales en diversos ámbitos del de-
recho mediante el análisis de respuestas 

de clientes, las cuales se obtienen gracias 
a un equipo de 200 analistas de investiga-
ción.

Con este reconocimiento, PwC reafirma 
su compromiso por seguir creando valor 
y entregando calidad en sus servicios de 
auditoría, impuestos y consultoría de ne-
gocios.

Acerca de PwC

PwC brinda apoyo a organizaciones y per-
sonas para crear el valor que están bus-
cando. Somos una red de firmas presente 
en 151 países con más de 364,000 personas 
comprometidas a entregar calidad en los 
servicios de auditoría, impuestos y consul-
toría para los negocios. Para más informa-

ción o si tuviera algún comentario, sírvase
visitarnos en ww.pwc.pe
	
PwC hace referencia a la red de PwC y/o a 
uno o más de sus firmas miembro, de las 
cuales cada una constituye una entidad 
legal separada. Sírvase ingresar a www.
pwc.com/structure para mayores detalles.

Para tener acceso al conocimiento que 
puede ofrecerte PwC, sigue nuestras re-
des:	

Facebook: www.facebook.com/PwCPeru
Twitter: www.twitter.com/PwC_Peru
LinkedIn: https://pe.linkedin.com/com-
pany/pwc-peru
Y en nuestro blog: desafios.pwc.pe

PwC ES RECONOCIDA EN LA BANDA 3 Y 5 DEL RAN-
KING CHAMBERS AND PARTNERS 2025

http://ww.pwc.pe
http://www.pwc.com/structure
http://www.pwc.com/structure
http://www.facebook.com/PwCPeru
http://www.twitter.com/PwC_Peru
https://pe.linkedin.com/company/pwc-peru
https://pe.linkedin.com/company/pwc-peru
http://]
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OTA DE PRENSAN

Iniciar el proceso de migración a la nube pue-
de ser un desafío, incluso para quienes tienen 
experiencia en desarrollo e implementación 
de software. Morris & Opazo brinda a sus part-
ners la experiencia y capacitación necesarias 
para garantizar una transición exitosa a la 
nube, sin importar el nivel de experiencia pre-
via.

Morris & Opazo, líder en soluciones tecnológi-
cas, destaca en el mercado de TI, por su expe-
riencia en servicios de consultoría en la Nube 
de AWS, diseñados para facilitar la migración 
y optimización de las empresas en la nube. 

Proceso de consultoría adaptado a sus nece-
sidades Morris & Opazo adapta su proceso de 
consultoría a las necesidades específicas de 
cada empresa, siguiendo cuatro fases clave:

Evaluación Inicial: Un primer acercamiento 
para estimar metas e hitos dentro del tiempo 
y presupuesto esperados.

Análisis Detallado: Detalle de los pasos nece-
sarios para implementar la solución requeri-
da, basándose en las mejores prácticas.

Implementación: Ejecución del proyecto o 

guía experta para que el equipo del cliente lo 
implemente.

Mantenimiento: Soporte y mantenimiento 
continuo para asegurar el éxito del sistema im-
plementado a largo plazo.

Certificación AWS: Un sello de calidad y con-
fianza La profunda comprensión de Morris & 
Opazo en desarrollo, distribución y administra-
ción de soluciones en AWS es respaldada por 
certificaciones que avalan su capacidad para:

-Diseñar, desarrollar y distribuir soluciones ba-
sadas en la nube utilizando AWS.

-Comprender los servicios, usos y mejores prác-
ticas de arquitectura de AWS.
-Diseñar arquitecturas con componentes inde-
pendientes y escalables.

Con la experiencia y la certificación de AWS, 
Morris & Opazo está preparado para ayudar a 
las empresas a transformar sus operaciones y 
aprovechar al máximo las ventajas de la nube.

Para obtener más información sobre cómo 
Morris & Opazo puede ayudar a su empresa a 
migrar a la nube con éxito, visite nuestra web.

IMPLEMENTAR PROYECTOS EN LA NUBE NO TIENE QUE 
SER COMPLICADO
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EBCASTW

DIGITALIZACIÓN DE LA CADENA DE SUMINISTRO

Lima, 14 de agosto -  La Cámara de Comer-
cio Perú-Chile, en colaboración con Check 
WMS, organizó el webcast titulado “Digita-
lización de la cadena de suministro”. Don-
de participaron como exponentes a Anto-
nio Horvath, CEO Fundador Check WMS, 
Gabriel Gurovich, Chief Product Officer 
(CPO) y Alfonso Loo, CX Corporate Regional 
Leader SimpliRoute.

Durante el webcast, Horvat expuso cómo 
las herramientas digitales avanzadas están 
permitiendo a las empresas latinoamerica-
nas alcanzar nuevos niveles de eficiencia y 
competitividad. En particular, destacó las 
innovaciones en la gestión de inventario y 
logística que ofrece Check WMS, resaltan-
do el impacto positivo de la IA en la mejora 
de procesos y en la toma de decisiones in-

formadas.

El webcast subrayó la importancia de 
adoptar tecnologías avanzadas para 
mantener una ventaja competitiva en 
un mercado en constante cambio. Las 
soluciones innovadoras presentadas por 
Check WMS están diseñadas para ayu-
dar a las empresas a enfrentar los desa-
fíos actuales y a aprovechar las oportu-
nidades emergentes en el ámbito de la 
logística y la cadena de suministro.

Mira el webcast completo aquí.

EBCASTw

TALLER DE PITCH: ¿ESTÁ LISTA TU EMPRESA PARA 
CONVENCER CLIENTES EN CADA REUNIÓN?

Lima, 15 de agosto - La Cámara de Comer-
cio Peruano-Chilena, en colaboración con 
el destacado experto en comunicación y 
presentaciones, Héctor Sepúlveda, Creador 
del Power Pitch method, llevaron a cabo 
un taller de pitch innovador y altamente 
educativo, enfocado en perfeccionar las 
habilidades de influencia y persuasión en 
presentaciones de negocios.

El taller, que atrajo a una audiencia diver-
sa de profesionales y empresarios, propor-
cionó una plataforma única para explorar 
técnicas avanzadas en la estructuración de 
narrativas comerciales efectivas. 

Sepúlveda, con su vasta experiencia en la 
materia, compartió estrategias claves para 
captar la atención del cliente y presentar 

propuestas de manera convincente.

“La habilidad para influir y convencer es 
crucial en cualquier presentación de ne-
gocios,” destacó Héctor Sepúlveda du-
rante el evento. 

Los asistentes tuvieron la oportunidad 
de participar en ejercicios prácticos y 
recibir retroalimentación directa, lo que 
les permitió aplicar inmediatamente los 
conocimientos adquiridos. La interac-
ción y el aprendizaje colaborativo fueron 
elementos clave del éxito del taller, pro-
porcionando a los participantes herra-
mientas valiosas para mejorar sus futu-
ras presentaciones de negocios.

Mira el webcast completo aquí.

https://www.youtube.com/watch?v=vPqr1mvq-2Y
https://www.youtube.com/watch?v=cZcddBnYFhk
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ETWORKINGN

NETWORKING SECTOR CONSTRUCCIÓN: INTEGRANDO 
SOLUCIONES SOSTENIBLES

Lima, 15 de agosto - La Cámara de Comer-
cio Peruano-Chilena, en colaboración con 
Candela Jara Abogados, realizó con éxito 
el evento “Networking Sector Construc-
ción: Integrando Soluciones Sostenibles”. 
Este encuentro, reunió a una destacada 
delegación de empresas chilenas bajo la 
Misión Construcción Circular, liderada por 
ANICHILE y con el apoyo de CORFOCHI-
LE. Las empresas participantes incluyeron 
Procitex, GreenBick, Acción Circular, Civita 
y Recylink, quienes se unieron a un grupo 
selecto de empresas peruanas del sector 
construcción.

César Candela, director de Candela Jara 
Abogados, presentó un análisis sobre los 
“Desafíos y Proyecciones del Sector Cons-

trucción e Infraestructura”. Su exposi-
ción profundizó en los retos actuales y 
las oportunidades emergentes en el sec-
tor, destacando la importancia de adop-
tar soluciones sostenibles e innovadoras 
para enfrentar las demandas del merca-
do y promover un desarrollo responsa-
ble.

El evento no solo facilitó el intercam-
bio de ideas y el fortalecimiento de re-
laciones entre las empresas chilenas y 
peruanas, sino que también subrayó el 
compromiso compartido hacia prácticas 
constructivas más sostenibles.

Mira todas las fotos del evento aquí

ETWORKINGN

15 DE AGOSTO

https://www.flickr.com/photos/198690902@N08/albums/72177720319547911/
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ESAYUNO MINEROD

DESAYUNO MINERO: ACERCANDO LA MINERÍA 
Y ENERGÍA ENTRE EL PERÚ Y CHILE

Lima, 20 de agosto -. La Cámara de Comer-
cio Peruano Chilena en colaboración con la 
Universidad Nacional de Ingeniería, el Insti-
tuto de Matemática y Ciencias Afines (IMCA) 
y la Universidad de Chile, organizó con éxito 
el evento “Desayuno Minero: Acercando la 
Minería y Energía entre Perú y Chile - Pro-
yecciones y Desafíos al 2030”. Este encuen-
tro reunió a destacados expertos para anali-
zar y discutir las futuras perspectivas y retos 
en los sectores minero y energético de la 
región.

El evento contó con la participación de re-
nombrados expositores, entre ellos Roque 
Benavides, presidente ejecutivo de la Com-
pañía de Minas Buenaventura; Brendan 
Oviedo, presidente de la Asociación Peruana 
de Energías Renovables; y Alejandro Jofré, 

profesor titular de la Universidad de Chi-
le. Cada uno ofreció perspectivas valiosas 
sobre los desafíos y oportunidades que 
enfrentan los sectores minero y energé-
tico, así como las proyecciones hacia el 
2030.

Queremos expresar nuestro agradeci-
miento a todos los asistentes por su par-
ticipación y compromiso con el desarrollo 
de los sectores minero y energético en la 
región. Este evento ha sido fundamental 
para fortalecer los lazos entre Perú y Chi-
le y promover una colaboración efectiva 
hacia el 2030.

Mira las fotos del evento aqui.

ESAYUNO MINEROD

20 DE AGOSTO

https://www.flickr.com/photos/198690902@N08/albums/72177720319658105/
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OCKTAIL C

COCKTAIL VIGÉSIMO ANIVERSARIO DE LA CÁMARA DE 
COMERCIO PERUANO CHILENA

Lima, 28 de agosto -.  La Cámara de Comer-
cio Peruano-Chilena celebró su vigésimo 
primer aniversario con un sofisticado cóc-
tel en la Residencia del Embajador de Chi-
le en Perú, Óscar Fuentes Lira. Este evento 
marcó un momento clave en la historia de 
la Cámara y subrayó el fortalecimiento de 
las relaciones bilaterales entre Perú y Chile, 
consolidando nuestros lazos comerciales, 
culturales y sociales.

El evento, que conmemoró dos décadas de 
cooperación y crecimiento, reunió a una 
destacada audiencia que incluyó a socios, 
aliados estratégicos, medios de comunica-
ción, altos directivos y reconocidos políticos. 

Queremos expresar nuestro sincero 
agradecimiento a nuestros auspicia-
dores, cuya colaboración ha sido fun-
damental para nuestro éxito. Nuestros 
agradecimientos especiales a ENAEX y 
BCI como Official Sponsor, a Marcobre 
como Platinum Sponsor, y a Confipetrol, 
Cencosud, SKY, Entel, LimaGas y Ripley 
como Gold Sponsor. También agrade-
cemos a Movitécnica, Montt Group, 2W 
Apartments y GSA Legal por su apoyo 
como Startup Sponsor.

Para acceder las fotos del evento, visite: 
aqui

OCKTAILC
28 DE AGOSTO

https://www.flickr.com/photos/198690902@N08/albums/72177720319967982
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uevos sociosN

La Cámara de Comercio Peruano-Chilena le da la más cordial bienvenida a nuestros
nuevos socios que se incorporaron en el mes de Agosto; agradecemos su preferencia.

Empresa: MULTOTEC
Actividad económica: Ingeniería

Teléfono: (56) 9 9939 5747
Contacto: ruth.gutierrez@multotec.com

Página web: www.multotec.com

https://www.multotec.com/

